Actif dans le secteur de la rénovation et de la construction durable et écologique, IsoHemp
( ) est un fabricant belge de produits biosourcés et décarbonés, qui offrent une
isolation thermique et acoustique importante ainsi qu’une régulation hydrique et une résistance au feu.
La société a été fondée en 2012 par trois jeunes entrepreneurs et a inauguré en 2021 une nouvelle usine
de production innovante et a la pointe de la technologie, a Fernelmont, pres de Namur (E42, 3 min. de la
sortie 10).

Une équipe enthousiaste et énergique de pres de 40 personnes permet a IsoHemp de réaliser chaque
année une croissance importante aussi bien en Belgique qu’a I'international.

Dans son optique de développement continu, IsoHemp recherche activement son.sa Technico-
commercial.e Export pour jouer un réle clé dans le développement commercial de nos produits, avec un
focus particulier sur I'Europe.

Le/ La Technico-commercial.e Export sera basé.e au siége de la société en Belgique tout en étant
régulierement sur le terrain. Responsable du développement global du marché international, il gérera
a distance et de maniére proactive les relations avec les distributeurs, architectes spécialisés et
bureaux d'ingénieurs-conseils.

1. Gestion du réseau de distribution :

e Soutenir, fidéliser, animer et développer le réseau de distribution a I'international.

e Participer activement et offrir un soutien lors d'événements organisés par les distributeurs
pour promouvoir nos produits (Portes ouvertes, formations, démonstrations techniques,
etc.)

e Organiser des démarchages et représenter la société aupres des professionnels du secteur.

e Développer et réaliser les actions adéquates afin d’animer, fidéliser et accroitre le réseau de
professionnels de I'entreprise ;

2. Projets de chantier et rencontre des professionnels sur le terrain

o Créer et développer de nouveaux projets de chantier jusqu'a la vente.

e  Gérer les leads et les nouvelles demandes, créer des opportunités de chantier et obtenir un
taux de conversion élevé.

e Démarcher et présenter nos produits aux artisans, architectes spécialisés et bureaux
d'ingénieurs-conseils.

3. Représentation et développement de la marque

Vous participez a des foires ou expositions commerciales et réalisez des formations ou visites
(de chantier et d’entreprise) pour faire la promotion de la société et de ses produits ;
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e Représenter la société aupres de groupements professionnels (Coopératives...) et d’autres
événements commerciaux ;

4. Stratégie
Participer a I’évolution de la stratégie commerciale avec le management ;

e Contribuer au meilleur positionnement des produits sur le marché ;

e Apporter de nouvelles idées d’actions ou de supports marketing dans une volonté
d’évolution et d’amélioration continue ;

Talent commercial avec compétences techniques telles que la lecture de plans

e Disposition a voyager (30% du temps).

e Connaissance du secteur de la construction et expérience dans la vente de matériaux.
e Maitrise du francais et de I'anglais.

o Intérét marqué pour le secteur de l'isolation durable.

e Présentation soignée et excellent relationnel.

Flexibilité, ponctualité et organisation.
e Capacité a s'adapter et a ajuster le discours en fonction de l'interlocuteur.
e Maitrise des outils informatiques : suite MO (Word, Excel et PPT), navigateur web...

¢ Un challenge humain, unique, évolutif, varié au coeur d’une entreprise a forte croissance nationale et
internationale.

e Un management ambitieux, ouvert et a I’écoute de vos idées.

e Un projet d’entreprise tourné vers |'avenir qui offre des produits respectueux de I'environnement,
qui innove chaque jour et qui fait évoluer les pratiques dans le secteur de la construction.

e L’'opportunité de valoriser votre expérience, d’apporter un impact direct sur les résultats de
I’entreprise et d’élargir votre scope de compétences.

e Un contrat a durée indéterminé et un package salarial complet en lien avec vos atouts.

Vous étes dans les starting-blocks pour faire partie de notre aventure et mettre vos talents commerciaux
au service d’une entreprise en plein expansion ? Nous attendons avec enthousiasme votre candidature a

I'adresse : job@isohemp.com.

Pour toute question, n’hésitez pas a nous contacter : Delphine Lefrére 0473 74 13 73
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